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Seit gut einem Jahr befindet 
sich der Sitz des Land-
technik-Unternehmens 

Agrotec inzwischen im Raes-
felder Industriegebiet (Kreis 
Borken). Die Geschäftsführer 
Werner Haselhoff und Markus 
Sümpelmann sind mit dem neu-
en Standort – zwischen B 70, 
B 224 und B 58 – sehr zufrie-
den: „Durch die gute Erreichbar-
keit haben wir viele Neukun-
den, vor allem aus dem Ruhrge-
biet, gewonnen.“ Gleichzeitig 
haben die bisherigen Kunden 
dem Betrieb die Treue gehalten.
Am Samstag und Sonntag, 
13. und 14. Juni, veranstaltet 
Agrotec zwei „Tage der offenen 
Tür“. Von 10 bis 18 Uhr erwar-
tet Besucher eine umfangreiche 
Landmaschinenausstellung. 
Auf besonderes Interesse dürfte 
der neue New-Holland-Schlep-
per „T 7000 Auto Command“ 
stoßen, der an beiden Tagen 
Probe gefahren werden kann. 
Den Schlepper mit stufenlosem 
Getriebe, der in Deutschland 
bislang noch nicht offiziell vor-

gestellt wurde, gibt es mit einer 
Leistung von 167 bis 250 PS.

Eigene Produkte
Während der vergangenen 
zwölf Monate hat sich bei dem 
Unternehmen einiges getan. 
„Wir haben unser Grundstück 
um 2000 m2 auf 6000 m2 erwei-
tert“, berichtet Sümpelmann. 
Außerdem ist das Team von 23 
auf 27 Mitarbeiter gewachsen. 
Bewährt hat sich die Zusam-
menarbeit mit Franz-Josef Huß-
mann, der in den Räumen des 
Landtechnikhändlers Geräte für 
Hof und Garten anbietet. „Das 
Sortiment ergänzt sich sehr gut 
mit unseren Produkten“, findet 
Sümpelmann. Verkauft werden 
unter anderem Motorsägen, Ra-
senmäher oder Hochdruckrei-
niger.
Unter der Eigenmarke „Müns-
terland“ bietet Agrotec seit 
einem Dreivierteljahr ein kom-
plettes Stoppelbearbeitungspro-
gramm an – von der Kurzschei-
benegge bis zum Grubber. Er-

landtechnik erleben
„Tage der offenen Tür“ bei der Agrotec Hasel
hoff und Sümpelmann GbR in Raesfeld (Kreis 
Borken) am Samstag und Sonntag, 13./14. Juni

um �000 m� wurde das Agrotec-gelände in raesfeld erweitert. der 
neue teil dient als Ausstellungs- und Präsentationsfläche.

im Bereich transporttechnik arbeitet Agrotec mit dem unternehmen 
uSA equipment zusammen. im Sortiment finden sich Abschiebewagen 
bis 60 m�, die grassilage bis zu 50 % zwischenverdichten können.
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hältlich sind zudem 
Wiesenschleppen, Ballenzan-
gen und andere Vorsatzgeräte.
In der eigenen Edelstahlverar-
beitung werden unter anderem 
Einrichtungselemente für 
Schweineställe sowie Rinder-
tränken hergestellt. Anregungen 
für neue Produkte holt Sümpel-
mann sich zu Hause auf dem ei-
genen Milchviehbetrieb. „Auf 
Praxistauglichkeit legen wir be-
sonders viel Wert“, sagt er. Oft 
testet er neue Produkte zuerst 
im eigenen Stall, bevor sie Kun-
den angeboten werden.
Güllefässer von 7000 bis 
27  000 l bekommen Kunden bei 
Agrotec nach ihren Wünschen 
gefertigt. Dafür arbeitet das Un-
ternehmen mit zwei Zulieferern 
zusammen. Für die fachliche 
Beratung ist Josef Venhoff zu-
ständig. Der Außendienstmitar-
beiter kann auf 22 Jahre Erfah-
rung in diesem Bereich zurück-
blicken. Gemeinsam mit den 
Kunden findet er individuelle 
Lösungen, die auf die Bedürf-
nisse des jeweiligen Betriebes 
zugeschnitten sind. Landwirte 
können dabei unter anderem 
zwischen verschiedenen Mög-
lichkeiten der bodennahen Aus-
bringung wie Schleppschlauch 
oder Gleitfußmaschine wählen. 

Breites Sortiment
An den „Tagen der offenen Tür“ 
präsentieren die beiden Ge-
schäftsführer und ihr Team eine 
breite Palette an Landtechnik: 
Mischwagen von Mayer Silo-
king, Hof-, Rad- und Teleskop-
lader von JCB, Dragone-Schle-
gelmulcher, Bodenbearbei-
tungsgeräte, Sämaschinen und 
Düngerstreuer von Kverneland, 
Bodenbearbeitungsgeräte von 
Knoche, Spritzen von Rau, 
Rauch-Düngerstreuer, Kipper 
und Muldenkipper von Fliegl  
und Maschinen für die Futter-
ernte von Fella. Ausgestellt 
werden darüber hinaus Ab-
schiebewagen von USA Equip-
ment und Schlepper, Traktoren 

für den kommunalen Bereich, 
Häcksler, Pressen und Ernte-
technik von New Holland. Als 
Partnerhändler arbeitet Agrotec 
eng mit dem Landtechnikher-
steller zusammen und verkauft 
pro Jahr 25 bis 30 Schlepper. 

Im Dienst der Kunden
Auf einen ausgezeichneten Ser-
vice legt das Agrotec-Team 
großen Wert. Dazu gehört ein 
24-Stunden-Service ebenso wie 
das gut ausgestattete Ersatzteil-
lager mit 35  000 Artikeln. „Mit 
dem Laptop können die Mitar-
beiter abends oder am Wochen-
ende sogar von zu Hause aus 
überprüfen, ob ein Artikel vor-
rätig ist“, so Haselhoff.
Darüber hinaus ist das Land-
technikunternehmen zertifi-
zierter Händler des Online-
Shops „Agripapa“, der 
150  000 verschiedene Artikel 
anbietet. Agrotec-Kunden kön-
nen Produkte dort zu Sonder-
konditionen einkaufen.

Anfahrt: Das Agrotec-Gelän-
de befindet sich in der Straße 
Schwietering im Raesfelder In-
dustriegebiet, direkt an der B 70 
und B 224. n

n

Agrotec bietet seinen Kunden maßgefertigte güllefässer. Mit Josef ven-
hoff (rechts) steht geschäftsführer Markus Sümpelmann für diesen Be-
reich ein Außendienstmitarbeiter mit langjähriger erfahrung zur Seite.

Werner haselhoff leitet die Bereiche 
Werkstatt und Metallverarbeitung.


